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Sevilla, 25 de octubre de 2024 

Tier1 Technology, S.A. (en adelante “Tier1”, la “Sociedad” o el “Emisor”), en virtud de lo previsto en el 

artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso de mercado y en el artículo 227 del texto 

refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de 

octubre, y disposiciones concordantes, así como en la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de BME 

MTF Equity, pone en conocimiento del mercado la siguiente información financiera del primer semestre 

de 2024: 

1. Informe de seguimiento de los Estados Financieros del primer semestre de 2024. 

2. Informe de Revisión Limitada del auditor de la Sociedad, KPMG Auditores S.L., correspondientes a los 

estados financieros intermedios consolidados, a 30 de junio de 2024. 

3. Estados financieros intermedios consolidados a 30 de junio de 2024, de Tier1 y sociedades 

dependientes, junto a sus notas explicativas. 

4. Información financiera de carácter individual de Tier1 correspondiente al primer semestre de 2024. 

De conformidad con lo dispuesto en la citada Circular 3/2020 se indica que la información comunicada por 

la presente ha sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad de la Sociedad y sus administradores. 

Atentamente, 

 

Eduardo Fuentesal Ñudí 

Presidente del Consejo de Administración 
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Seville, 25 October 2024 

 

Tier1 Technology, S.A. (hereinafter referred to as "Tier1", the "Company" or the "Issuer"), pursuant to Article 

17 of Regulation (EU) No 596/2014 on market abuse and Article 227 of Law 6/2023 of 17 March on 

Securities Markets and Investment Services and related provisions, as well as BME MFT Equity Circular 

3/2020 on information to be provided by companies incorporated in trading in the BME Growth segment of 

BME MTF Equity, (hereinafter "BME Growth") informs you of the following financial information of the 

first half of 2024: 

 

1. Financial report for the first half year 2024. 

2. Limited Review Report of the Company’s auditor, KPMG Auditors S.L., for the consolidated interim 

financial statements, as of 30 June 2024. 

3. Consolidated interim financial statements, as of 30 June 2024, of Tier1 and dependent societies, with  

its explicative notes. 

4. Individual financial information of Tier1 of the first half of 2024. 

In accordance with the provisions of the aforementioned Circular 3/2020, it is indicated that the information 
communicated herein has been prepared under the sole responsibility of the Company and its directors.  

Sincerely, 

 

Eduardo Fuentesal Ñudí 

President of the Management Board 



INFORME ECONÓMICO ENERO-JUNIO 2024

“Si quieres llegar rápido,
camina solo.
Si quieres llegar lejos, 
camina en grupo”

#SOMOSUNO



Aviso Legal2

El presente documento (“la Presentación”) y la información contenida en la misma, se presenta por parte de Tier1 (“la Sociedad”) 
únicamente a efectos informativos. Estos materiales no deben ser considerados como sustitutivos del ejercicio de un juicio 
independiente y bajo ninguna circunstancia deberán ser considerados como una oferta de venta o como una solicitud de oferta para 
comprar ningún valor, ni son una recomendación para vender o comprar valores. La información contenida en la Presentación cumple 
con la normativa actual del segmento BME Growth de BME MTF Equity. 

Cualquier decisión de inversión debe ser tomada sobre la base de una revisión independiente de la información pública disponible por 
parte de un potencial inversor.

La información contenida en la Presentación no es completa y debe ser examinada en conjunto con la información disponible de la 
Sociedad en su página web (https://www.tier1.es) , así como en la página web del BME Growth ( https://www.bmegrowth.es ). La 
información de la Presentación y las opiniones que se realicen se han de entender realizadas en la fecha de la Presentación y están 
sujetas a cambios sin previo aviso. No se pretende proporcionar, y así ha de entenderse, un análisis completo y comprensivo de la 
situación comercial o financiera de la Sociedad, ni de su proyección futura. Además, la información contenida en la Presentación no ha 
sido verificada independientemente, a excepción de los datos financieros extraídos de la auditoría de la Sociedad y de información de 
compañías de análisis independiente. En este sentido, determinada información financiera incluida en la Presentación podría no estar 
auditada, revisada o verificada por un auditor externo independiente tal y como se indica a continuación, además de haber podido ser 
redondeada o suministrada por aproximación por lo que algunas cantidades podrían no corresponderse con el total reflejado. Ni la 
Sociedad ni ninguna otra persona se encuentra obligada a actualizar o mantener actualizada la información contenida en la 
Presentación ni a informar de cualquier cambio y cualquier opinión expresada en relación a la misma está sujeta a cambios sin 
notificación previa.

La comprobación de los datos efectuada del ejercicio 2023 ha sido objeto de una auditoría completa por parte del auditor de la 
Sociedad KPMG Auditores S.L. 2

http://www.tier1.es/
https://www.bmegrowth.es/


1. Descenso de la Cifra de Negocio respecto año anterior.

2. Continua evolución de Producto Software.

4. Rentabilidad afectada por retrasos en ejecución de proyectos.

Aspectos más destacados del Primer Semestre 2024

6. Elevada Liquidez y Solvencia.

7. Posición holgada de tesorería.
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3. Crecimiento del sector estratégico del retail.

8. Continuidad en la retribución al accionista.



Cifra de Negocio4

Datos en miles de euros 1S2024 1S2023 1S2022 1S2021 1S2020

Cifra de Negocios (CdN) 10.768 10.852 8.672 8.270 5.834

∆ Cifra de negocios sobre año anterior -0,8% 25,1% 4,9% 41,8% 26,3%

➢ Disminución de la cifra de ventas. 

• Apuesta por gran proyecto de software sin aportación inicial de licencias. 

• Contratación a través de partner en operación clave de software, inicialmente vía Tier1.

• Retraso en la ejecución de importante proyecto contratado en Servicios IT, que se prevé 

acelerar su ejecución en el segundo semestre.

• Cambio target clientes: mayores tiempos para la toma de decisión. 

➢ Se incluye la cifra de negocios de Nextt desde febrero.

➢ Tasa de crecimiento anual compuesta (CAGR) desde 2020: 17%
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Mejora Mix de Ventas5

➢ Mejora continua del mix de ventas: 51,5% Producto Software (Core Estrategia Grupo).

➢ Baja la línea de Servicios IT por retraso en la ejecución de importante proyecto 

relacionado con la AAPP y menor venta de Hardware. 

Datos en miles de euros 1S2024 1S2023 Δ s/aa % s/total

Producto Software 5.545 5.073 9,3% 51,5%

Servicios IT 4.598 5.083 (9,5%) 42,7%

Otros 625 696 (10,1%) 5,8%

TOTAL 10.768 10.852 (0,8%) 100%

5



Crecimiento sostenido del Producto Software6

➢ Tasa media de crecimiento anual Producto Software del 38% desde 2020.

➢ Fidelización de clientes y Alta recurrencia.

➢ Robusto portfolio de productos con Nextt (restauración), sinérgico con retail.
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Ventas por Sectores7

7,6 M€
70,5%

2,1 M€
19,5%

1,1 M€
9,9%

Ventas 1S2024

Retail Industria y Servicios Admon. Pública

7,3 M€
67,0%

2,3 M€
20,8%

1,3 M€
12,2%

Ventas 1S2023

Retail Industria y Servicios Admon. Pública

➢ Consolidación de la apuesta por Retail: 71% de la Cifra de Negocios.

➢ Creciente presencia en los procesos de contratación de Grandes Cadenas de Retail.



8 Muy alta Recurrencia de las Ventas

➢ Más del 50% de los ingresos son recurrentes (contratos mantenimiento a largo plazo).

➢ Incremento en total Recurrente, ∆ = 20% s/total año 2023.

➢ Importante incremento del Recurrente de Producto Software:  42% s/2023.

➢ El MRR (Monthly Recurring Revenue) a 30 de junio equivale aprox a 1M€/mes.

Recurrente Anualizado (m€/año) (*) 1S2024 FY2023 % ∆ s/aa

Producto Software 6.120 4.301 42%

Servicios IT 5.131 4.826 6%

Otros 1.184 1.199 (1%)

Total Recurrente Anualizado 12.435 10.325 20%

8

(*) Recurrente anualizado = 12 * MRRjunio2024 



Evolución de la Rentabilidad9

Datos en miles de euros 1S2024 1S2023 % ∆ s/aa

Cifra de Negocios (CdN) 10.768 10.852 (0,8%)

EBITDA (*) 1.159 1.453 (20,2%)

EBITDA / CdN 10,8% 13,4%

➢ Baja la rentabilidad:

• Búsqueda de Objetivo 2026, vía plan estratégico, prima sobre resultados a corto.

• Apuesta por grandes clientes que requieren esfuerzos económicos a corto plazo.

• Apuesta por nuevos perfiles profesionales para desarrollo de nuevo target.

• Gastos extraordinarios durante año 2024. 

➢ Previsión de mejora de la rentabilidad en el segundo semestre respecto al primero.

(*) Beneficios de Explotación más Amortizaciones

9



Empresa líquida y solvente.10

Datos en miles de euros 1S2024 1S2023

Activos No corrientes 3.445 3.341

Activos corrientes 11.354 10.848

Activo Total 14.799 14.189

% Activo Corriente s/ Total Activo (LIQUIDEZ) 76,7% 76,5%

Patrimonio neto 7.715 6.484

% Patrimonio Neto s/ Activo (SOLVENCIA) 52,1% 45,7%

Fondo de Maniobra 5.540 4.554

10

➢ Mejora en la liquidez y solvencia del Balance



Posición Financiera Neta muy positiva11

➢ Significativo aumento de efectivo.

➢ Posición financiera neta positiva.

➢ Deuda blanda: A muy largo plazo sin intereses.

➢ Deuda bancaria: Incremento debido a la integración de Nextt.

Datos en miles de euros 1S2024 1S2023

Efectivo 3.895 3.059

Deuda bancaria a c/p (292) (170)

Deuda bancaria a l/p (464) (432)

Deuda blanda a c/p (101) (89)

Deuda blanda a l/p (534) (631)

Total Deuda (1.391) (1.322)

Exceso de efectivo sobre deuda 2.504 1.737

11



12 Conclusiones

➢ Mantenimiento de la política de retribución al accionista; 
importante incremento en 2024.

MODELO DE NEGOCIO:

EMPRESA SÓLIDA Y SOLVENTE:

VALOR PARA EL ACCIONISTA:

➢ Producto Software como core de la estrategia de negocio.

➢ Foco en el sector estratégico de Retail.

➢ Alto nivel de recurrencia en las ventas.

o Elevados Fondos Propios y Patrimonio Neto.

o Situación Financiera holgada.

o Limitado recurso al endeudamiento externo.

o Aumento del efectivo.

➢ Óptima situación financiera para seguir creciendo.



RELACIÓN CON INVERSORES Y ACCIONISTAS

ir@tier1.es

+34 954 467 690

C/ Boabdil, 6

41900, Camas (Sevilla)



JANUARY- JUNE 2024 FINANCIAL REPORT

“If you want to go fast, 
walk alone.
If you want to go far, 
walk in a group.”

#SOMOSUNO



Disclaimer2

This document (“the Presentation”) and the information contained therein are presented by Tier1 (“the Company”) for informational
purposes only. These materials should not be considered as a substitute for the exercise of independent judgment and under no
circumstances should they be considered as an offer to sell or as a solicitation of an offer to buy any security, nor are they a
recommendation to sell or buy securities. The information contained in the Presentation complies with the current regulations of the
BME Growth segment of BME MTF Equity.

Any investment decision must be made on the basis of an independent review of publicly available information by a potential investor.

The information contained in the Presentation is not complete and must be examined in conjunction with the information available
from the Company on its website (https://www.tier1.es), as well as on the BME Growth website (https: //www.bmegrowth.es). The
information in the Presentation and the opinions made are to be understood as made on the date of the Presentation and are subject
to change without prior notice. It is not intended to provide, and so should be understood, a complete and comprehensive analysis of
the commercial or financial situation of the Company, or of its future projection. Furthermore, the information contained in the
Presentation has not been independently verified, with the exception of the financial data obtained from the Company's audit and
information from independent analysis companies. In this sense, certain financial information included in the Presentation may not
be audited, reviewed or verified by an independent external auditor as indicated below, in addition to having been rounded or supplied
by approximation, so that some amounts may not correspond with the total reflected. Neither the Company nor any other person is
obliged to update or keep the information contained in the Presentation up to date or to report any change, and any opinion expressed
in relation to it is subject to change without prior notice.

The verification of the data carried out for the year 2024 has been the subject of a complete audit by the auditor of the Company
KPMG Auditores, S.L.

3



1. Sales decreased compared to last year. 

2. Software product evolution continues.

4. Profitability affected by delays in project execution. 

First Half 2024 Highlihgts

6. High liquidity and solvency.

7. Comfortable liquidity position.

3

3. Growth of Retail sector. (Strategic).

8. Sustained dividend policy.



Revenue4

Thousand euros 1H2024 1H2023 1H2022 1H2021 1H2020

Total Revenue (TR) 10,768 10,852 8,672 8,270 5,834

∆ Revenue over previous year -0.8% 25.1% 4.9% 41.8% 26.3%

➢ Sales decreased. 

• Bet on large software project with no upfront licensing fees.

• Contracting through partner in key software operation, initially via Tier1.

• Delay in the implementation of a major contracted project in IT Services, which is expected to 

be accelerated in the second half of the year.

• Change target customers: longer decision-making times.

➢ Including Nextt's turnover since February.

➢ Compound annual growth rate (CAGR) since 2020: 17% 4



Sales Mix Improvement5

➢ Sustained improvement in sales mix: 51,5% Software product (Group Strategic Core).

➢ Decrease in the IT Services line due to a delay in the execution of an important project 

related to the Public Sector and lower hardware sales.

Thousand euros 1H2024 1H2023 Δ /py % /total

Software Product 5,545 5,073 9.3% 51.5%

IT Services 4,598 5,083 (9.5%) 42.7%

Others 625 696 (10.1%) 5.8%

TOTAL 10,768 10,852 (0.8%) 100%

5



Sustained growth of Software Product6

➢ Average anual growth of Software Product of 38% since 2020.

➢ Clients loyalty and High recurrence.

➢ Robust product portfolio with Nextt (hospitality), synergistic with retail.

6
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Sales by Sector7

7.6 M€
70.5%

2.1 M€
19.5%

1.1 M€
9.9%

Sales 1H2024

Retail Industry and Servicies Public Sector

7.3 M€
67.0%

2.3 M€
20.8%

1.3 M€
12.2%

Sales 1H2023

Retail Industry and Services Public Sector

➢ Consolidation of the commitment to Retail: 71% of Turnover.

➢ Growing presence in the recruitment processes of Large Retail Chains.



8 Very High Recurrency in Sales

➢ More than 50% of revenue is recurrent (long-term maintenance contractso).

➢ Increase in total Recurrent, ∆ = 20% /total year 2023.

➢ Relevant increase of Recurrent of Software Product:  42% /2023.

➢ MRR (Monthly Recurring Revenue) as of 30 of June amount to 1 million €/month.

Annualized recurrent (k€/year) (*) 1H2024 FY2023 % ∆/py

Software Product 6,120 4,301 42%

IT Services 5,131 4,826 6%

Others 1,184 1,199 (1%)

Total Annualized Recurrent 12,435 10,325 20%

8

(*) Annualized recurrent = 12 * MRRjune2024 



Profitability evolution9

Thousand euros 1H2024 1H2023 % ∆/py

Total Revenue (TR) 10,768 10,852 (0.8%)

EBITDA (*) 1,159 1,453 (20.2%)

EBITDA / TR 10.8% 13.4%

➢ Decrease in profitability:

• The pursuit of the 2026 Objetive, via strategic plan, takes preference over short term results.

• Bet on large customers requiring short-term economic efforts.

• Bet on new professional profiles for the development of a new target.

• Extraordinary expenses during 2024. 

➢ Expected improvement in profitability in the second half of the year compared to the first half.

(*) Operating Results plus amortizations

9



Liquid and solvent company10

Thousand euros 1H2024 1H2023

Non current assets 3,445 3,341

Current assets 11,354 10,848

Total assets 14,799 14,189

% Current assets/ Total assets (LIQUIDITY) 76.7% 76.5%

Net equity 7,715 6,484

% Net equity/ Total assets (SOLVENCY) 52.1% 45.7%

Working capital 5,540 4,554

10

➢ Improvement of balance sheet liquidity and solvency



Very positive position of Net Financial Debt11

➢ Significant increase of cash.

➢ Positive net financial position.

➢ Soft debt: Very long term without interests.

➢ Bank debt: Increase due to the integration of Nextt.

Thousand euros 1H2024 1H2023

Cash 3,895 3,059

Short-term bank debts (292) (170)

Long-term bank debts (464) (432)

Short-term bank debts (101) (89)

Long-term bank debts (534) (631)

Total Debts (1,391) (1,322)

Excess cash over debts 2.504 1.737

11



12 Conclusion

➢ Maintenance of the shareholder remuneration policy; 
relevant increase in 2024.

BUSSINES MODEL:

SOUNDNESS AND SOLVENCY:

SHAREHOLDER VALUE:

13

➢ Software Product as the core of the business strategy.

➢ Focus in Retail sector. Strategic.

➢ High level of recurring sales.

o High Equity and Net Worth.

o Comfortable Financial Position.

o Limited demand to external indebtedness.

o Cash increase.

➢ Optimal financial situation to continue growing.



INVESTORS RELATIONS AND SHAREHOLDERS

ir@tier1.es

+34 954 467 690

C/ Boabdil, 6

41900, Camas (Sevilla)
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